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За последние 3 года на рынке Самар-
ской области появилось 18 новых инве-
стиционных компаний, 5 из которых полу-
чили все 4 вида лицензий профучастника
(см. таблицу); 4 из этих компаний стали
членами Фондовой биржи ММВБ. Также
получили необходимые лицензии для са-
мостоятельных операций на фондовом
рынке 4 банка, прежде не занимавшиеся
фондовым сектором. Хорошо зарекомен-
довавшие себя на рынке крупные самар-
ские инвестиционные компании — члены
Фондовой биржи ММВБ смогли расширить
свой пакет лицензий, что позволило им
диверсифицировать ассортимент предла-
гаемых инвестиционных услуг и увеличить
свою филиальную сеть в регионе.

Факторами, способствующими росту
инвестиционной культуры в регионе, ста-
ли внимание федеральных СМИ к фондо-
вому рынку, а также реклама и многочис-
ленные курсы и лекции, проводимые раз-
личными инвестиционными компаниями
и банками, как местными, так и феде-
ральными. Весомый вклад в повышение

образовательного уровня населения в ин-
вестиционной сфере был внесен Самар-
ской валютной межбанковской биржей и
Самарским государственным экономиче-
ским университетом. Уже 3 года в рамках
курса «Рынок ценных бумаг» для студен-
тов проводятся еженедельные семинары
по обучению работе на фондовой бирже,
включая теоретические и практические
занятия с использованием программ ин-
тернет-трейдинга. В результате по окон-
чании вуза студенты владеют всеми не-
обходимыми навыками о проведении
операций на фондовом рынке. Они ста-
новятся клиентами самарских инвестици-
онных компаний, успешно трудоустраива-
ются в инвестиционные компании и бан-
ки. Таким образом, проблема «кадрового
голода» в сфере инвестиционных услуг,
стоявшая в начале 2000-х гг., была снята.

За последние 3 года, наряду с ростом
инвестиционной культуры области, можно
также отметить стремительно увеличиваю-
щееся число так называемых «потенциаль-
ных эмитентов». Листинг на Фондовой бир-

же ММВБ стал доступен для крупных пред-
приятий региона: для 6 стратегических
компаний, а также Министерства финансов
Самарской области, разместивших свои
облигации на Фондовой бирже ММВБ. 

Кроме того, с 2006 по 2008 г. 11 зна-
чимых предприятий Самары и Тольятти раз-
местили свои бумаги в котировальных лис-
тах RTS Board, т. е. в системе индикативных
котировок, не требующей листинга и опла-
ты. Конечно, этот факт не свидетельствует о
самом обращении данных бумаг на фондо-
вом рынке, но, учитывая, что все размеще-
ния пришлись на 2007—2008 гг., можно
говорить о том, что есть возможность для
продвижения бумаг эмитентов на органи-
зованный рынок ценных бумаг для даль-
нейшего обращения, а сами котировки
можно воспринимать как первые пробы
эмитентов на фондовом рынке страны.

Анализируя направления инвестици-
онных услуг, предлагаемых банками и ин-
вестиционными компаниями, можно с оп-
ределенностью утверждать, что подавля-
ющее число операций (80—90%) при-

С 2005 г. в Самарской области наблюдается интенсивный рост инве-
стиционных услуг. Стабильная экономическая ситуация в стране в целом и популя-
ризация инвестиционной культуры в частности способствовали активному предло-
жению свободных финансовых ресурсов со стороны юридических лиц и населения.

Анастасия Мещерова

Начальник торгово-депозитарного управления

Самарской валютной межбанковской биржи

РАЗВИТИЕ ФОНДОВОГО
РЫНКА САМАРСКОЙ ОБЛАСТИ
ЗА ПОСЛЕДНИЕ 3 ГОДА



31

ходится на брокерское обслуживание.
То есть участники рынка предпочитают
самостоятельно инвестировать собствен-
ные средства в фондовый рынок. 

Другим направлением на региональ-
ном инвестиционном рынке является до-
верительное управление ценными бумага-
ми. Наиболее популярным оно оказывает-
ся в ряду услуг крупных региональных бан-
ков. Этот способ инвестирования является
довольно привлекательным для инвесто-
ров, так как связан с определенными
гарантиями возврата суммы вложения.
Но, поскольку большинство инвестицион-
ных компаний и банков области имеют ли-
цензии доверительного управления, к это-
му виду услуг обращается незначительное
число клиентов. Индивидуальное управле-
ние, как правило, подразумевает достаточ-
но высокие стартовые суммы вложений и
тарифы на обслуживание. По приблизи-
тельным оценкам, на этот вид операций
приходится 5—10% от рынка услуг. 

Относительно новой услугой на рынке
являются открытые фонды банковского
управления (ОФБУ). В настоящее время в
Самарской области эта услуга активно
предоставляется 4 банками — членами
Фондовой биржи ММВБ. Сравнительное
преимущество ОФБУ перед доверитель-
ным управлением — доступность широ-
ким слоям населения, т. е. низкие старто-
вые суммы, с которыми может обратиться
клиент. Но, хотя эти фонды относятся к
разряду коллективных инвестиций, их
популярность в инвестиционной среде
еще не так высока, как, скажем, ПИФов.
По мнению самих профучастников, насе-
ление пока не слишком хорошо осведом-
лено о таком виде услуг и требуется бо-
лее широкая популяризация данного типа
инвестиций. В среднем на ОФБУ прихо-

дится приблизительно 5% обращений ин-
весторов.

Примечательной особенностью рынка
инвестиционных услуг Самарской области
является разделение ниш инвестицион-
ных продуктов между местными регио-
нальными инвестиционными компаниями
и филиалами иногородних организаций.
Анализ рынка показывает, что филиалы
иногородних инвестиционных компаний и
банков занимают более активную пози-
цию на рынке ПИФов. Практически все
крупные филиалы инвестиционных ком-
паний предлагают весьма богатый выбор
собственных ПИФов либо являются аген-
тами различных управляющих компаний.
Рынок ПИФов стал популярным для широ-
ких слоев населения, при этом он не тре-
бует каких-либо существенных знаний в
области фондового рынка, стартовые сум-
мы вложений могут быть весьма незначи-
тельны, что делает его доступным для
многих участников. Таким образом, на
фондовый рынок страны привлекается
все больше участников. Следует отметить,
что острой конкуренции между местными
и иногородними компаниями не сущест-
вует и сегменты рынка, ориентирующиеся
на определенные типы инвесторов, уже
поделены. 

На наш взгляд, нельзя не затронуть ак-
туальный вопрос о том, как финансовый
кризис повлиял на рядового инвестора и
инвестиционный климат Самарской облас-
ти. По опросам профучастников, картина в
целом не трагичная, хотя и не везде одно-
родная. Кризис в большей степени коснул-
ся филиалов крупных инвестиционных
банков, представленных в нашем городе, и
компаний, специализирующихся на ПИ-
Фах. Если говорить о региональных компа-
ниях и банках, то следует отметить, что как
такового бегства инвесторов с рынка не
было. Большинство клиентов занимают
выжидательную позицию. Некоторые уча-
стники Фондовой биржи ММВБ констати-
руют даже приток обращений клиентов с
целью открытия счета. Другими факто-
рами, объясняющими отсутствие резкого
падения обращений инвесторов, являются
необоснованность паники на рынке бан-
ковских депозитов и поиск альтернативных
способов вложения средств простым ин-
вестором. Иной тип клиента видит в совре-
менном состоянии фондового рынка дно и
пытается именно на этой стадии на него
выйти. Таким образом, можно говорить о
том, что инвестор Самарской области
весьма оптимистично настроен и отнюдь
не склонен поддаваться панике.
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Тип лицензии Количество компаний

Инвестиционные

компании 

Банки 

Брокерская, дилерская, доверительное управление, депозитарная 5 2

Брокерская, дилерская, доверительное управление 4 2

По 2 лицензии (разные комбинации) 4 —

По 1 лицензии (разные виды) 5 —

ЧИСЛО НОВЫХ КОМПАНИЙ, ПОЛУЧИВШИХ ЛИЦЕНЗИИ

10 декабря 2008 г. в Москве прошла IV Международная кон-

ференция СРО НФА «РЕПО и кредитование ценными бумагами:

стратегии эффективного бизнеса», соорганизатором которой вы-

ступил НДЦ. 

Президент ЗАО ММВБ Константин Корищенко познакомил

собравшихся с практикой и перспективами развития механизмов

использования Центрального контрагента на рынках в Группе

ММВБ. 

Выступление Директора НДЦ Николая Егорова было посвя-

щено новым технологическим решениям в области проведения

расчетов по ценным бумагам. Он рассказал о расчетных услугах

компаний Группы ММВБ, задействованных в технологическом

процессе, и о существенном увеличении в последнее время на-

грузки на торговые и расчетные сервисы НДЦ. Н. Егоров под-

черкнул необходимость дальнейшего совершенствования техно-

логии «моста» НДЦ—ДКК, а также сообщил о планах введения но-

вого инструмента расчетов на условиях «поставка против плате-

жа» совместно с Euroclear и Clearstream и схемы кредитования

ценными бумагами. 

Более подробно вопросы реализации проекта кредитования

ценными бумагами в России были освещены в докладе Директо-

ра по развитию НДЦ Марии Ивановой.

НОВОСТИ НДЦ

НДЦ принял участие в IV Международной конференции
СРО НФА «РЕПО и кредитование ценными бумагами:

стратегии эффективного бизнеса»


